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Etablierter B2B-Großhändler für
Kaffee- und Espressomaschinen mit
Rahmenverträgen

Kaufpreis Jahresumsatz Betriebsergebnis Geschäftsführergehalt

Gegen Gebot 1.800.000 € 550.000 € 100.000 €

Ostdeutschland

Unternehmensdaten
BrancheB2B-Großhändler für Kaffee- und Espressomaschinen

Rechtsform GmbH & Co. KG

Gründungsjahr 1998

Hauptniederlassung Ostdeutschland

Das Unternehmen in Zahlen
Kaufpreis Gegen Gebot

Jahresumsatz 1,8 Mio €

Betriebsergebnis 550 Tsd €

Geschäftsführergehalt 100 Tsd €

Provisionspflichtig Nein
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Unternehmensdaten
BrancheB2B-Großhändler für Kaffee- und Espressomaschinen

Rechtsform GmbH & Co. KG

Gründungsjahr 1998

Hauptniederlassung Ostdeutschland

Standorte 1

Mitarbeiter 7

Das Unternehmen in Zahlen
Kaufpreis Gegen Gebot

Jahresumsatz 1,8 Mio €

Betriebsergebnis 550 Tsd €

Geschäftsführergehalt 100 Tsd €

Abzugebender Anteil 100 %

Provisionspflichtig Nein

Zahlungskonditionen Nach Absprache

Verkaufsgrund Altersnachfolge

Zusammenfassung
Als führender Großhandelsanbieter im B2B-Bereich für professionelle Kaffee-
und Espressomaschinen positioniert sich das Unternehmen erfolgreich in
einem wachsenden Marktsegment seit über 25 Jahren. Besonders attraktiv
sind die bestehenden Rahmenverträge mit namhaften Kunden, die eine stabile
und langfristige Umsatzbasis sichern.
Mit einem eingespielten Team von sieben qualifizierten Mitarbeitenden deckt
das Unternehmen den gesamten Prozess aus einer Hand ab, von der
individuellen Beratung über den Vertrieb bis hin zu umfassenden
Serviceleistungen. Dazu zählen Wartungen, Reparaturen sowie technische
Betreuung, wodurch Kunden eine zuverlässige und nachhaltige Partnerschaft
geboten wird.
Die Servicetechniker verfügen über langjährige Erfahrung im Bereich
Kaffeemaschinen und sind durch regelmäßige Schulungen in Deutschland,
sowie im eigenen Haus stets auf dem neuesten Stand der Technik. Dieses
Know-how garantiert höchste Servicequalität und schnelle Problemlösungen.
Ein weiterer Wettbewerbsvorteil ist der angebotene Wochenend- und
Feiertagsnotdienst, der in dringenden Fällen kurzfristig verfügbar ist und die
Betriebssicherheit der Kunden gewährleistet.
Insgesamt überzeugt das Unternehmen durch seine starke Marktposition, hohe
Servicekompetenz und langfristige Kundenbindungen. Dies ist die Basis für
ideale Voraussetzungen für weiteres Wachstum und nachhaltigen Erfolg.

Wirtschaftlichkeit & Potential
Das Unternehmen verzeichnete in den vergangenen fünf Jahren ein
kontinuierliches und nachhaltiges Umsatzwachstum. Diese positive
Entwicklung spiegelt sich sowohl in der steigenden Nachfrage nach
hochwertigen Kaffee- und Espressomaschinen im B2B-Segment als auch in
der konsequenten Erweiterung des Kundenportfolios wider.
Aktuell erzielt das Unternehmen einen Jahresumsatz von rund 1,8 Mio. EUR
bei einem EBITDA von ca. 580 Tsd. EUR. Die solide Ertragslage unterstreicht
die hohe operative Effizienz sowie die Attraktivität des Geschäftsmodells, das
durch wiederkehrende Service- und Wartungserlöse zusätzlich stabilisiert wird.
Der Wachstumstrend der vergangenen Jahre zeigt deutlich, dass die
Nachfrage nach ganzheitlichen Lösungen, von der Beratung über den Vertrieb
bis hin zum technischen Service, weiterhin auf einem hohen Niveau liegt.
Insbesondere die Kombination aus Produktverkauf und margenstarken
Dienstleistungen sorgt für eine stabile und skalierbare Geschäftsentwicklung.
Vor dem Hintergrund der positiven Marktdynamik und der gefestigten
Marktposition ist auch künftig von einem anhaltenden und stabilen Wachstum
auszugehen.
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Umsatzerlöse
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2022

2021

2020

Adj. EBITDA

2025

2024

2023

2022

2021

2020

Adresse

Firmenname

Strasse/Nr.

PLZ/Ort

Land

Ihr zuständiges Projekt-Team

CFO/COO
Lukas Kapp

Managing Director
Lena Windhorst

Kontakt
Tel: 0211 41746137

projekt-coffea@calandi.de

Projektanfrage versenden
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