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Projekt MEDICA

Handel und Vertrieb mit
hochwertigen Medizinprodukten

Kaufpreis Jahresumsatz Normalisierter Geschaftsfuhrergehalt

7.000.000 € 18.500.000 € 1.200.000 € 100.000 €

@ Frankfurt

Unternehmensdaten

Branche Handel
Rechtsform GmbH & Co. KG
Griindungsjahr 2014
Hauptniederlassung Frankfurt

Das Unternehmen in Zahlen

Kaufpreis 7 Mio €
Jahresumsatz 18,5 Mio €
Normalisierter 1,2 Mio €
Geschéftsfuhrergehalt 100 Tsd €
Provisionspflichtig Nein


https://www.calandi.de/company/1/medizin/
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B2B Handel mit international

renommierten Marken: Unternehmensdaten
. . . e Branche Handel
Das hat sich auf den Handel mit Medizinprodukten spezialisiert, insbesondere
im Bereich der interventionellen Chirurgie. Die Hauptbereiche, die bedient Rechtsform GmbH & Co. KG
werden, sind interventionelle Kardiologie, interventionelle Neurologie und Grindungsjahr 2014
periphere Interventionen. Hauptniederlassung Frankfurt
Das Unternehmen hat sich einen Ruf fiir den Vertrieb qualitativ hochwertiger Standorte 1
Produkte renommierter internationaler Marken wie Medtronic, Boston Scientific
Mitarbeiter 6

und Terumo aufgebaut.

Der Einkauf erfolgt sowohl national als auch international zuauRerst
vorteilhaften Konditionen. Das Unternehmen in Zahlen
Das Unternehmen zeichnet sich durch seine Expertise und sein weitreichendes

Kaufpreis 7 Mio €
Netzwerk in der Branche aus. Diese Starken basieren vor allem auf hoher .
R . . . Vermogen 200 Tsd
Zuverlassigkeit bei den angebotenen Dienstleistungen, exzellenter
Kundenbetreuung und fundierten Markt- und Branchenkenntnissen. Jahresumsatz 18,5 Mio €
Im Gegensatz zu kurzfristiger Gewinnmaximierung setzt das Unternehmen auf Normalisierter 1,2 Mio €
langfristige Gewinne fir alle beteiligten Parteien. Diese Philosophie hat zu Geschaftsfiihrergehalt 100 Tsd €
langanhaltenden Kundenbeziehungen und einem kontinuierlichen Wachstum )
. Abzugebender Anteil 100 %
sowohl des Unternehmens als auch der betreuten Kunden gefiihrt.
Das Unternehmen passt seine Geschaftsausrichtung stetig an die sich Provisionspflichtig Nein
entwickelnden Marktsituationen an, was zu einer kontinuierlichen Erweiterung Zahlungskonditionen Nach Absprache
des Portfolios und zur Aufnahme neuer Lieferanten fuhrt. Die Verduf3erung des Verkaufsgrund Aus gesundheitlichen Griinden

Unternehmens erfolgt priméar aus gesundheitlichen Griinden, und es ist eine
qualifizierte Einarbeitung Uber einen Zeitraum von sechs bis zwo6lf Monaten
gewahrleistet.

Unternehmensprofil:

e Etablierung in der Branche: Etabliertes Unternehmen mit exzellentem
Netzwerk und hohem Renommeée.

. Kernstarken: Zuverlassigkeit, Kundenbetreuung, Markt- und
Branchenkenntnisse.

e Langfristige Ausrichtung: Fokus auf nachhaltige Gewinne und
Kundenbindung.

» Anpassungsfahigkeit: Stetige Anpassung an Marktbedirfnisse, Erweiterung
des Portfolios und Hinzunahme neuer Lieferanten.

« Verkaufsgrund: Geplante VerauRerung aus gesundheitlichen Grunden.

« Einarbeitung und Beratung: Sichergestellte Einarbeitung Gber 6-12 Monate,
zusatzliche Beratungsoptionen verhandelbar.
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Personal- und Tatigkeitsstruktur:

 Team: Eingespieltes Team von funf erfahrenen Mitarbeitern, das den
gesamten Geschaftsprozess abdeckt.

« Outgesourctes Lager: Effizientes Lagermanagement durch spezialisiertes
Team.

» Geschéftsleitung: Gemeinsame Verantwortung des Griinderehepaars.

Kunden- und Auftragsstruktur:

» Kundenanzahl: 20 feste und regelmafiige Abnehmer.

. Kundenbindung: Stetige Kundenbindung und kontinuierliche
Neukundengewinnung seit der Griindung.

. Ubergabe des Kundennetzwerks: Fester Bestandteil des
Unternehmensverkaufs.

Potenzial und
Unternehmensbewertung:

» Marktposition: Top-Player in der Branche.

* Wachstumspotenzial: Signifikantes Wachstumspotenzial in einem steigenden
Markt fur endovaskulére Produkte.

e Schwerpunkte: Bisher vor allem auf den chinesischen Markt und
interventionelle Radiologie fokussiert.

« Erweiterungsmoglichkeiten: Diversifikation, internationale Expansion und
Ausbau des Dienstleistungsspektrums.

» Gunstige Voraussetzungen: Gutes Renommée, stabiler Kundenstamm und
Branchenkenntnisse bieten hervorragende Chancen fiir weiteres Wachstum
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und Expansion.

Dieses Firmenexposé hebt die Starken und das Potenzial
eines etablierten Unternehmens im Medizinprodukthandel
hervor. Mit einem erfahrenen Team, starker Kundenbindung
und wachsenden Markten bietet dieses Unternehmen eine
attraktive Gelegenheit fur einen Kaufer, von nachhaltigem
Geschaftswachstum zu profitieren.

Ihr zustandiges Projekt-Team

Christian Gonster

Senior Consultant far
Unternehmensnachfolge

Kevin Gwozdz

Leiter
Transaktionsmanagement

Aus Diskretionsgriinden stehen weitere
Informationen nur auf Anfrage zur Verfiigung.

Weitere Informationen anfragen @

Kontakt
{. Tel: 0211 41746122

&4 projekt-medica@calandi.de

9 Projektanfrage versenden
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Hauptsitz:

Calandi GmbH
SteinstralRe 11
40212 Dusseldorf

Anschrift:
Calandi GmbH
SteinstralRe 11, 40212 Dusseldorf

Handelsregister:
Amtsgericht Dusseldorf,
HRB 94427

o
Disseldorf

Geschiftsleitung:
Dr. Rainer Ammon

Berlin

o
Frankfurt

(0}
Minchen

Datenschutzbeauftragter:

Dr. Thomas Bergmann

Dipl.-Kfm. Christian Rommel

Steuernummer:
103 /5717 / 4415

Internet:
www.calandi.de
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